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I Presidente dell'Ordine dei Dottori Commereciali e degli Esperti Contabili

Marco Stolfi tra futuro
Italia e formazione

“Partecipazione attiva dei colleghi e continuita ai principi contabili”

Intensificare i rapporti con il
colleghi italiani, ma anche
trovare unita d'intenti con
gli iscritti, e uno sguardo ri-
volto alla formazione. Agen-
da densa di priorita, quella
che ci “apre” il Presidente
dell'Ordine dei Dottori Com-
mercialisti e degli Esperti
Contabili della Repubblica
di San Marino, Marco Stolfi,
elettoil 12 ottobre.
Presidente, da dove parte il
suo mandato?

“Silavorera per intensificare
irapporti e l'accordo, siglato
nel mese di febbraio, con
1'Ordine Nazionale dei Dot
tori * Commercialisti ~ ed
Esperti Contabili italiano.
Accordo che, lo ricordo, trat-
ta la possibilita per i compo-
nenti dei rispettivi Ordini di
poterintrattenere rapportidi
mutua collaborazione, con
pienaequiparazione tralibe-
riprofessionisti dei due Stati.
Verra quindi dato naturale
ampliamento ai rapporti trai
due Ordini Nazionale e con-
seguentemente anche con
quellilimitrofi”.

Vista anche la stretta attua-
lita el'attiguita con le vostre
competenze, come vede
Iintroduzione dellIVA a
SanMarino?

“Lanuova imposta, denomi-
nata IGC, rappresenta una
base importante peril futuro
del nostro Paese, anche in
unlottica di ampliamento
dellerelazioni: di certo potra
migliorare gli interscambi
commerciali. Adottare
un'imposta simile a quella
giain essere in Europa e uno
strumento dalle grandi po-
tenzialita, ma anche una
chiave di accesso al percorso
diavvicinamento all'UE che
il Paese ha iniziato a intra-
prendere. Chiaramente do-
vra essere ben calibrata: il si-
stema monofase prevede per
sua natura una pressione fi-
scaleminorerispettoall TVA.
Crediamo nel progetto, ma
deveessere introdottainma-
niera graduale, non ‘trauma-
tica. L'Ordine dei Dottori
Commercialisti e  degli
Esperti Contabili, in questa
fase molto delicata, dara il
suo contributo di idee, con-

LODCEC  sammarinese
conta circa120iscritti.

“Laraccomandazione che ho
espresso ai colleghi e quella
di una partecipazione attiva,

anchealivellodiideeespun-
ti. Credo sia importante una
ricerca di unitarieta, di con-
fronto. Durante gli incontri
ho spiegato che € mia inten-

zione dare continuita per
esempio ai ‘principi contabi-
1i & compito dell'Ordine da-
re direttive e interpretazioni
sulle competenze e le re-
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investimento sicuro

sponsabilita di chi opera in
generale nel nostro settore,
di chi farevisione contabile e
di chi fa parte di collegi sin-
dacali. Si tratta di un'iniziati-

INforma e San Marino Fixing in collaborazione con Alluminio Sammarinese, Ceramica del Conca, Colombini e Sit, pramuovono
percarsi di formazione con I'obiettivo di far crescere la cultura d'impresa e dare risposte concrete al bisogno di formazione

e di aggiornamento professionale delle imprese sammarinesi

Il closer delle vendite!

Tecniche di persuasione per riuscire tramite l'ipnosi conversazionale a convincere i tuoi interlocutori delle tue idee,

far cambiare agli altri la loro posizione ed aumentare le tue potenzialita di vendita dal 10% al 30%. PERCHE NO!

Venerdi 27 novembre 2015 - 8 ore

orario del seminario: dalle 8,00 alle 13,00 e dalle 14,00 alle 18,00

Destinatari:

Responsabili commerciali e marketing, Addetti commerciali, Imprenditori.

Obiettivi del corso:

Appropriarsi dei principali criteri dell'ipnosi conversazionale

Conoscere le 5 fasi dell'arte della persuasione

Esercitare direttamente la pratica di gestione della conversazione con gli altri

Conoscere segreti e tecniche per gestire i nostri interlocutori

Far acquisire agli altri il nostro punto di vista senza imposizioni

Acquisire carisma e maggiore considerazione dagli altri.

Docenza: Dott. Steve Benedettini

Assaciati ANIS e abbonati San Marino Fixing
un partecipante € 150 due partecipanti € 200

Altri
€ 250 a partecipante

sede dei seminario:
nuova sede - 1°piano

piazzetta Bramante Lazzari,2

47880 San Marino Citta

Per info e prenotazioni:

Coordinatore Formazione
dott. Roberto Parma

tel. 0549 87 33 25 mobile 339 80 16 455

informa@anis.sm

media partner

partner del progetto
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va che coinvolge anche il
professor Gianfranco Capo-
daglio chericopre prestigiosi
incarichi analoghi in Italia e
che colgo 'occasione per rin-
graziare”,
Tra le priorita del suo man-
dato,laformazione.
“Ritengo sia molto impor-
tante, ma allo stesso tempo
deve essere ampliata. Gli
iscritti sono tenutiaseguirei
corsi di aggiornamento per
ottenere i crediti. Secondo
menon deve essere un obbli-
go, ma un interesse che per-
mette ai professionisti di co-
noscere tutte le novita. A
gennaio prossimo parita la
Scuola Sammarinese di Alta
Formazione per le Professio-
ni di Avvocato, Notaio, Dot-
tore Commercialista ed
Esperto Contabile, un mo-
mento di confronto utile an-
che a chi svolge questa pro-
fessione gia da tempo”,
Alessandro Carli
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Il nuovo
Consiglio
dell’'ODCEC

1l 12 ottobre si & inse-
diato il nuovo Consiglio
dell’Ordine dei Dottori
Commercialisti e degli
Esperti Contabili. Il nuo-
vo Consiglio ha eletto
Marco Stolfi Presidente),
Pierangela Gasperoni vice
Presidente,

Alessia Scarano Segre-
tario, Orsolina Muccioli
Tesoriere e Massimo Tu-
mietto Consigliere. Sem-
pre il 12 ottobre si & inse-
diato il nuovo Collegio dei
Revisori dei Conti compo-
sto da Stefano Giulianelli
e Marilena Conti

Dal nuovo Consiglio un
sentito ringraziamento
ai colleghi Marino Albani
(Presidente uscente), An-
drea Albertini (Tesoriere
uscente), Mirko Muccioli
e Daniela Mina (Sindaci
uscenti) per il lavoro svol-
to e per gli importanti ri-
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La tua ideadicasa.
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sultati conseguiti durante

centrandosi soprattutto sulle
il corso del loro mandato.

norme transitorie”.




